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‘Los clientes ya no entran en la correduria como antes,
no tengo gente esperando a ser atendida”

“No tengo tiempo para ir a visitar a todos mis clientes y
ellos ya no vienen a la oficina”

" La competencia me obliga a diferenciarme unicamente
por precio y es pan para hoy, hambre para mafnana *

“Lo que me sirvio en el pasado para crecer, ya no sirve y
no servira de mucho para sobrevivir en el futuro”

" Las nuevas tecnologias aplicadas a los negocios me
sobrepasan, no soy experto y no tengo a nadie para
aplicarlas en la correduria *

" La tecnologia lo ocupa todo, pero no dispongo de
recursos financieros para invertir en ella "

" La productividad de mi negocio disminuye, las
compahias descargan en mi mas trabajo, las
obligaciones legales son mayores y solo cuento con la
plantilla que tengo “

¢ Estas de acuerdo con estas afirmaciones?

Enhorabuena, acabas de encontrar la solucion
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Procedimientos Digital + Mas servicio
» Més experiencia
: * Méds innovador
=8 * Mas moderno
NS
=l | AN [ Transacciones on Line] [ Robética]
[ Teléfono ] [Oficina ] [Tecnotogfa de procesos] [ Recursos marketing ]
RRHH Tecnologia
Mﬂltiples / [ Innovacion digital ] [ Recursos tecnoldgicos para la venta y el marketing ]
e T coerseRuosima




PLATAFORMAS PARA MEDIADORES

Facilidad de
gestion y
gobierno del
negocio comun

TIPO DE
ORGANIZACION

Dificultad en la
toma de
decisiones, la
gestion y el
gobierno de un
negocio comun

Modelos de gestidn tradicional

TIPO DE GESTION

Modelo de gestidn
innovadora y de futuro
(Oficina + teléfono +

(Oficina + teléfono)
tecnologia + marketing)

MEDIADORES
TRADICIONALES QUE
INTEGRAN MEDIADORES
PARA CONSEGUIR
CRECIMIENTO EN LAS
COMPARNIAS Y MANTENER
CONDICIONES ECONOMICAS

ASOCIACIONES

AGRUPACIONES PARA
COLOCAR RIESGOS
AGRAVADOS Y CONSEGUIR
CONDICIONES COMPARNIA

COOPERATIVAS DE
MEDIADORES DE SEGUROS

TIPO DE GESTION

Modelo de gestion tradicional.

Es el modelo que ha estado en vigor en los
ultimos cincuenta afios, basado en la atencion al
cliente en oficina y por teléfono, con escasa
innovacion tecnoldgica, en el mejor de los casos
con un programa de gestion basico.

Modelo de gestion innovador y de futuro.

Es un modelo adaptado a las nuevas exigencias
del mercado, de la competencia proveniente de
otros canales y de las nuevas exigencias del
cliente que espera obtener no menos que lo que
le ofrecen otros canales mas tecnolégicos.

TIPO DE ORGANIZACION

Modelo de organizacién de baja complejidad.
Modelo empresarial con una organizacion y
gobierno sencillo. Basado en la integracion y
gestion de carteras, buscando sinergias, con un
nivel mayor de transparencia en general

Modelo de organizacion de alta complejidad.
Modelo con baja integracién y trabajo comun, lo
que lleva a escasas o nulas sinergias. En general
el coste de gestion y coordinacion es elevado y la
organizacion y gobierno compleja, lenta en la
toma de decisiones, ineficiente y costosa.
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COMPETITIVIDAD MAXIMA

Oferta de TODAS las compaiiias de Protocolo de condiciones Nichos de alto rendimiento
seguros econdmicas con 10 compafiias Departamento especializado
TODAS las agencias de suscripcion Primas de tarifa competitivas de Agroseguro

Posibilidad de colocacion de Descuentos especiales Unidad de empresas

riesgos en el extranjero Bolsa de acciones comerciales Cooperativas

Mas de 20 productos exclusivos Consideracién mediador VIP Oferta especial para red de

colaboradores

OFERTA DE SEGUROS NEGOCIACIE'),N CON COMPARTIMOS
COMPANIAS CONOCIMIENTO
Programa de gestion integrado Plataforma de gestion para el
con 20 compaiiias de seguros colaborador integrada con la
(licencia completa) oficina.
Multitarificador ramos/compafiias Multitarificador ramos/compafiias
integrado con programa de integrado con programa de
gestion. gestion.
Asesor virtual Asesor virtual
Procedimientos automatizados Procedimientos automatizados
mediante programas-robots mediante programas-robots.
PARA LA OFICINA SOPORTE COLABORADORES
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SIEMPRE A TU LADO

Tedrica— comercial sobre ramos | 2 convenciones / afio

Préctica metodologia comercial | 1 Viaje de incentivos

Utilizacién herramientas Reuniones digitales Webinar
informaticas Grupos de trabajo por ramos

Plan de eficacia en la oficina

FORMACION EVENTOS

Grabacion pélizas y recibos nueva
produccidn por integracion

Carga carteras en el programa

Control y seguimiento de las
carteras

Andlisis de las desviaciones de
primas

Control de devueltos
Liquidacion compaiiias
Control comisiones

NO MAS TAREAS
ADMINISTRATIVAS
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CRECIMIENTO ASEGURADO

Campafias de venta cruzada Imagen de marca en el Web oficina

e sector . .
Programa de fidelizacién de Posicionamiento web
cartera Web institucional Summa o i

Campafiias digitales por ramos

Plan expansién red de Campaiias valor afiadido y productos: redes, sms, wp,
colaboradores mediador email, banner, landing...
Plan de explotacidn de nichos de Disefio rotulacion oficina Folletos de ramos y productos

alto rendimiento

COMERCIAL MARCA MARKETING PERSONALIZADO

EXPERIENCIA CLIENTE

App Cliente
Plataforma Web Cliente
Proyecto UNNO

Firma desde el mdvil por
certificado notarial

Comunicaciones
robotizadas desde el
programa de gestién.

EXPERIENCIA CLIENTES B ‘
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Sin canon de entrada
Sin permanencia
Garantia de titularidad
Transparencia total
Proceso reversible
Solvencia

(Garantia

RAZONES DE PESO
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i Animate!

Solicita una visita sin compromiso,
no dejes pasar esta oportunidad




